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PRESENTACION - -

BPC Business School en una division de Business Partner
Company que capacita y forma especialistas en gestion
empresarial y mantiene alianzas estratégicas con universidades
de prestigio nacionales e internacionales, contribuyendo a la
formacion de profesionales competitivos con un alto nivel de
gestion y habilidades necesarias para liderar procesos de cambio
e innovacion empresarial desde el 2014 y ha firmado un convenio
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Que cuenta con las carreras de Ingenieria en Gestidon Empresarial,
Estadistica e Informatica y Economia, licenciada por SUNEDU vy
qgue brinda un respaldo académico a toda la comunidad de BPC
Business School.
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Brindar a los participantes los conocimientos practicos, técnicas,
herramientas y nuevas tendencias actuales de la logistica
integral que permitan optimizar procesos, eliminar actividades
gue no agregan valor y reducir costos a través de decisiones
estratégicas en la gestion logistica, alineados a los objetivos de
las organizaciones en la Cadena de Suministro y que contribuyan
a elevar los niveles de competitividad empresarial.

DURACION

La especializacidon tiene una duracion total de 240 horas
académicas distribuidas en:

144 horas académicas de clases en vivo.
e 80 horas académicas de trabajos aplicado a empresas.
» 16 horas académicas de participacion en foros.
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PLAN DE ESTUDIOS

Gestiony
Gontrol de
Inventarios

Gestion de
almacenes

Fundamentos de la Gestion de Inventarios
Modelos de Gestion de Inventarios

La Planificacion de Inventarios

Politicas de Inventario

El rol de la Gestion y Control de Inventarios
en la Cadena de Suministro: compras,
almacenes, distribucion, administracion de
la demanda, sales & operations planning.
Indicadores KPI's y OKR’s

Casos de éxito y trabajo aplicativo

Fundamentos de la Gestion de Almacenes
Tipos de almacén

Diseno del almacén: asignacion y
codificacion de ubicaciones y materiales,
determinacion de la capacidad y layout.
Buenas Practicas de Almacenamiento: 5s/
Ciclo de Deming, técnicas de manipulacion
de materiales y almacenamiento,
Mmantenimiento y ubicaciones, condiciones
de seguridad y toma de inventario ciclico
Optimizacion y Control de las operaciones
de ingreso y salida de almacén: recepciony
Despacho, transporte y Distribucion Fisica
El rol de la Gestion de Almacenes en la
Cadena de Suministro

Indicadores KPI s y OKR’s

Casos de éxito y trabajo aplicativo
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Gestion de
comercio
exterior

Gestion de
comprasy
disrtribucion

Contratos de compraventa internacional

Los operadores del comercio exterior y sus
funciones
Analisis de importaciones y exportaciones
Estadisticas de ingreso y salida de mercancias
Regulaciones del comercio exterior
Incoterms
Transporte internacional

El rol de la Gestion de Comercio Exterior en la
Cadena de Suministro

Indicadores KPI's y OKR's

Casos de éxito y trabajo aplicativo

Fundamentos de la gestion de comprasy
distribucion

GCestion de Compras: forecast y administracion
de la demanda, planeamiento de Compras,
S&OP en la gestion de compras, gestion de
proveedores y Negociacion

Gestion de Distribucion: forecast y
administracion de la demanda, DRP:
distribution resource planning, canales de
distribucion, costos de distribucion

El rol de la Gestion de Compras y Distribucion
en la Cadena de Suministro

Indicadores KPI's y OKR's

Casos de éxito y yrabajo aplicativo
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SAP S/4 HANA
- Modulo MM

Introduccion
o SAP Overview
o Etapa de implementacion SAP - Key User
o Casos de éxito y aplicacion en la industria
o Acceso al sistema
Datos maestros
o Maestro de materiales y proveedores
o Registros info de compras
Planificacion de compras
o Plan de entregas
o Planificacion de necesidades
o Pedidos de comprasy escala de ofertas
Aprovisionamiento
o Solicitudes de pedido
o Pedidos de traslado entre centros
o Pedidos abiertos
Gestion de stock e inventarios
o Entraday salida de mercancias
o Traspasosy toma de inventarios
Verificacion de facturas de proveedor
o |Introduccion
o Desviaciones, abono, cargo
MM SAP Reports
o Seguimientoy trazabilidad
o Consultay customizacion de reportes de
gestion
Trabajo aplicativo
o Desarrollo del fujo integral
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EXPOSITORES .

Mg. Carlos Noé Herrera

MBA de CENTRUM Catdlica. Ingeniero Industrial de la Universidad
Ricardo Palma. Diplomado en Administracion Gerencial de ESAN.
Postgrado en Gerencia de Logistica y Supply Chain Management de
CENTRUM Catolica. Ha sido KEY USER de SAP para Mercedes Benz
(Peru y Chile), KEY USER de Stockdown para Mercedes Benz (Peru)y
Komatsu Mitsui Maquinarias — Division Cummins (Peru). Ejecutivo
con mas de 20 anos de experiencia directiva en el area Logistica,
Produccion, Operaciones, Marketing y Ventas, en empresas
transnacionales y nacionales como Helicopteros del Sur, Komatsu
Mitsui Maquinarias, Divemotor, Grupo Gloria, Texpop, Skyline Peru,
Wellco Peruana, entre otras. Ex-miembro del Comité Consultivo de
la Escuela Profesional de Ingenieria Industrial de la Universidad
Ricardo Palma. Experiencia en docencia de Postgrado en las
especialidades de  Logistica, Produccion, Supply Chain
Management, Marketing y Ventas, Negocios y Management en
ESAN, Universidad Ricardo Palma, SENATI, Universidad Nacional de
Ingenieria y Universidad Nacional Agraria La Molina. Actualmente es
CEO de Business Partner Company y Consultor de Empresas.

Mg. (c) Luis Huamancaja Reyes

Maestria en Ingenieria Informatica de la Universidad Privada de
Tacna, Oficial de Aduanas — Escuela Nacional de Aduanas y Pasantia
en Docencia e Investigacion en IATA — Instituto de Administracion
Tributaria y Aduanera. Ingeniero Industrial de la Universidad Ricardo
Palma. Con 15 anos de experiencia directiva en Gestion de Comercio
Exterior y Procesos Aduaneros. Amplia experiencia en Docencia de
Postgrado de la Universidad Ricardo Palma, Universidad Nacional
de Ingenieria y Universidad Nacional Agraria La Molina en el area de
Logistica y Operaciones. Actualmente lidera los proyectos de Carga
y Gestion de Fronteras en Peru.
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Mg. Henry Velarde

Maestria en Gestion Publica de la Universidad Peruana de Ciencias
Aplicadas. Diplomatura en Derecho Aduanero de la Universidad
Catdlica de Cordoba (Argentina). Oficial de Aduanas - Escuela
Nacional de Aduanas y Pasantia en Docencia e Investigacion en
IATA — Instituto de Administracion Tributaria y Aduanera. Licenciado
en Administracion de Negocios Internacionales de la Universidad
Privada de Tacna. Con 15 anos de experiencia en Gestion de
Comercio Exterior y Procesos Aduaneros. Docente de Postgrado de
la Universidad Nacional Agraria La Molina en el area de Logistica y
Operaciones. Actualmente lidera el area de proyectos especiales -
aduana aéreay postal.
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METODOLOGIA -

Los temas y conceptos seran desarrollados en un lenguaje claroy
simple. Las sesiones tendran una gran orientacion a los aspectos
practicos y propiciaran la activa participacion de los asistentes.
Para ello cada expositor debe integrar adecuadamente los
siguientes aspectos metodologicos:

e Presentacion, desarrollo conceptual y técnico de cada sesion.

e Orientacion aplicativa y practica de los temas y herramientas
presentadas a través de: experiencias laborales, presentacion
de ejemplos reales y desarrollo de casos y ejercicios.

e Motivacion apropiada a los asistentes buscando su
participacion activa mediante: intervenciones en clase,
analisis de los temas, intercambio de experiencias, desarrollo
de casos y ejercicios grupales e individuales.

e Asesoria en el desarrollo de los trabajos aplicativos
individuales de los participantes.
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Profesionales y técnicos *
involucrados en las areas de
. . o [} [ ]
logistica y operaciones. Otros
profesionales que deseen . . .

adquirir los conocimientos,
técnicas y herramientas en la
gestion logistica.

@ EVALUACION

Nota minima aprobatoria de 12
Participacion activa en clase
Presentacion de trabajos - talleres
Presentacion y sustentacion de un
trabajo aplicativo

REQUISITOS ®

Profesionales con estudios
técnicos o universitarios
concluidos o por concluiry
personas con experiencia
laboral.

® PLATAFORMA VIRTUAL

e Clases 100% en vivo por Zoom

e Asesoramiento del docente en
grupos de trabajo

e Acceso a la plataforma virtual

e Acceso a las clases grabadas

e Soporte técnicoenelusoy
acceso de la plataforma

e Foros de consultas con el docente

e Maximo 25 participantes
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CERTIFICACION. -

Los participantes que cumplan con la nota minima aprobatoria
de 12 en cada mdédulo obtendran 7 certificaciones:

CERTIFICACION OFICIAL

oNOMIA y

UNIVERSIDAD NACIONAL AGRARIA

LA MOLINA ii.j

AL AC ”@

4’0‘ g . noio¥ 5

PROGRAMA DE ALTA ESPECIALIZACION EN GERENCIA DE
LOGISTICA a nombre de la Universidad Nacional Agraria La
Molina - Facultad de Economia y Planificacién en convenio
con BPC Business School, también recibira 5 certificados, por
cada modulo qgue comprende la especializacion.

CERTIFICACION INTERNACIONAL

£,CEL

Center of Education
and Leadership

HIGH SPECIALIZATION PROGRAM IN LOGISTICS
MANAGEMENT by CEL endorsed by Florida Global University
of USA in agreement with BPC Business School

L BUSINESS
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DESCRIPCION AL CONTADO EN 3 CUOTAS
Precio regular S/ 3,000 S/ 1,060
Precio con descuento s/ 2,700 S/ 954

(10% por pronto pago)

Precio para grupo de 2
a mas personas (*) S/ 2,400 S/ 848
(20% de descuento)

Promocién especial
por tiempo limitado S/ 2,250 S/ 795
(25% de descuento)

(*) Precio por persona.

Todos los precios incluyen certificacion de la Universidad Nacional
Agraria La Molina - Facultad de Economia y Planificacion.

DESCRIPCION AL CONTADO

Precio por derecho de certificacion
internacional CEL endorsed by Florida S/ 300
Global University of USA

BUSINESS
SCHOOL
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FORMAS DEPAGO - - -

PAGO POR PARTICIPACION EN EL PROGRAMA | INCLUYE
CERTIFICADO UNALM - FEP

Opcidén 1. Los pagos se realizan via depdsito o transferencia a la
cuenta corriente de la Fundacién para el Desarrollo Agrario | RUC
20101259014

« Banco de Crédito del Perd N° 191-0031059-0-26, para
Transferencia desde otros bancos utilizar el CCl N° 002-191-
000031059026-50.

« Banco Continental BBVA N° 0011-0661-0100058124, para
transferencia desde otros bancos utilizar el CCl N° OT11-661-
000100058124-67

« Banco Scotiabank N° 000-2430142, para Transferencia desde
otros bancos utilizar el CCI N° 009-089-000002430142-46.

Opcidn 2: Con cualquier tarjeta de crédito y/o débito mediante Link
de Pago, previa coordinacion al teléfono: 971110666

PAGO POR DERECHO DE CERTIFICACION INTERNACIONAL

Opcidén 1. Los pagos se realizan via depdsito o transferencia a la
cuenta corriente de Business Partner Company S.A.C. | RUC
20556834840:

« Banco de Crédito del Pera N° 194-2173721-0-76, para Transferencia
desde otros bancos utilizar el CCl N° 002-194-002173721076-91.

Opcidn 2: Con cualquier tarjeta de crédito y/o débito mediante Link
de Pago, previa coordinacion al teléfono: 971110666
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INFORMES E
INSCRIPGIONES

Cel.y WhatsApp: 971110666 | 956786717

e-mail: info@bpc.com.pe

WWW.BPC.COM.PE
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° ° ® ® ° ° e (1) BPC Business School se reserva el derecho de reprogramar la fecha de
inicio al no completar la cantidad minima de participantes y/o por
contingencias inesperadas.

° b hd i . ® ° (2) BPC Business School se reserva el derecho de cambiar algun docente
por contingencias inesperadas.

(3) Para obtener cualquiera de las certificaciones, el participante debe

° b L L L i ° haber aprobado todos los mdédulos del Programa de Alta Especializacién
obligatoriamente.
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