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PRESENTACION - -

BPC Business School en una division de Business Partner Company
que capacita y forma especialistas en gestion empresarial y mantiene
alianzas estratégicas con universidades de prestigio nacionales e
internacionales, contribuyendo a la formacion de profesionales
competitivos con un alto nivel de gestion y habilidades necesarias para
liderar procesos de cambio e innovacion empresarial desde el 2014 y
ha firmado un convenio con:
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La FACULTAD DE ECONOMIA Y PLANIFICACION DE LA UNALM - FEP
UNALM que cuenta con las carreras de Ingenieria en Gestion
Empresarial, Estadistica Informatica y Economia, licenciada por
SUNEDU y que brinda un respaldo académico a toda la comunidad de
BPC Business School.
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z Que cuenta con carreras en Gestiobn Empresarial, Tecnologia y
- Ciencias en Ingenieria y Organizacién Industrial, licenciada por
- FLORIDA DEPARTMENT OF EDUCATION OF USA y que brinda un
0 respaldo académico internacional a toda la comunidad de BPC
;)_ Business School.
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Formar profesionales capaces de disenar, planificar y orquestar
cadenas de suministro end-to-end, integrando estrategia,
demanda, S&OP/IBP, inventarios, abastecimiento, red logistica,
riesgo, sostenibilidad y analitica. El participante tomara
decisiones basadas en datos, IA y escenarios para mejorar
servicio, costo, capital de trabajo, resiliencia y cumplimiento.

DURACION

La especializacion tiene una duracion total de 240 horas
académicas distribuidas en:

» 160 horas académicas de clases en vivo.
* 80 horas académicas de trabajos aplicado a empresas.

HORARIOQ.,

e |nicio: miércoles 07 de octubre 2026

e Frecuencia: lunes, miércolesy viernes de 7:30 pm a 10:30 pm
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PLAN DEESTUDIOS

La cadena de
valoryla
ventaja
competitiva

Supply Chain
Strateqy - Network
Design - Cost-to-
serve - Resilience

Gestion por
procesos

End-to-End
Processes - SCOR -
Governance - Digital
Integration

Gestion
logistica en
la cadena de
suministro

Integrated Logistics
- §ervice Level - Risk
- Visibility

De cadena de valor a Supply Chain end-to-end:
propuesta de valor, customer promise y decisiones
estratégicas.

Segmentacion por cliente/producto/canal y disefio de
propuestas de servicio diferenciadas.

Network design: ubicacion de nodos, make/buy/source
y principales trade-offs de red.

Cost-to-serve, landed cost y balance servicio-costo-
capital de trabajo.

Riesgos de red, resiliencia, sostenibilidad y exposicion a
ciberseguridad / continuidad.

KPIs de servicio, costo, cash y resiliencia; IA para
escenarios y strategic intelligence.

Arquitectura de procesos end-to-end de Supply Chainy
relacion entre estrategia, procesos y servicio.

Marco SCOR como referencia: Plan, Source, Make,
Deliver, Return y Enable; adaptacion al contexto
empresarial.

Process owners, RACI, handoffs, capacidades y analisis
de cuellos de botella.

KPIs/OKRs de proceso, data quality y gestion de
performance.

Digital integration, workflows, automatizaciéon y gestion
de excepciones.

Riesgos, controles y resiliencia del proceso; IA para
mapeo, diagnostico y documentacion.

Rol de la logistica dentro del Supply Chain: service level,
costo total y trade-offs.

Inventario: segmentacion, service level, safety stock,
disponibilidad y working capital.
Sourcing/procurement: supplier performance, SRM,
riesgo de suministro y continuidad.

Almacenes, distribucion y transporte como capacidades
de la red; OTIF, utilizacidon y costo-to-serve.

Comercio exterior, landed cost, compliance, trazabilidad
y riesgos internacionales.

Visibilidad/control tower, alertas, sostenibilidad y IA para
excepciones y analisis logistico.
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Diseno,

planeamiento
y control dela

cadena de
suministro

Demand Planning -

§&0P/I1BP - MPS/MRP -

scenario Planning

SAP §/4 HANA

-Modulo PP
(Sales &
Operations
Planning)

SAP §/AHANA PP -
$&0P - MRP - Plan-
10-Produce

Taller de
KPI's con
Power B
potenciado
conlA

Supply Chain

Analytics - Power BI -

Gontrol Tower - Al

SAPGN x &

Demand Planning: series histdricas, drivers, forecast
accuracy, bias y criterios de seleccion de método.
Forecasting asistido por IA, demand sensing y
colaboracion comercial.

S&OP vs IBP: propdsito, governance, roles, calendario y
datos minimos.

e Escenarios, consenso, excepciones, trade-offs y

decisiones ejecutivas.

Supply Planning: capacidad, restricciones, inventarios,
service level y safety stock.

MPS/MRP vy planificacion de materiales; sincronizacion
demanda-capacidad-suministro.

Multi-echelon inventory concepts, working capital y
decisiones de posicionamiento de inventario.
Riesgo/resiliencia, digital twin / scenario planning y
construccién del S&OP/IBP pack.

Fundamentos de SAP S/4HANA PP, estructura
organizativa y datos maestros relevantes.

¢ Gestion de demanday relacion con la planificacion de

ventas y produccion.

S&OP en el contexto de SAP PP y traduccion del plan
agregado a decisiones de produccion.

MPS y MRP: necesidades, materiales y senales de
planificacion.

Capacidad y érdenes de produccion: creacion, liberacion
y seguimiento.

Confirmacidon, consumos, entrada de mercancias,
cierre/liquidacién e integracién con
compras/inventarios.

Caso end-to-end plan-to-produce + analitica de
excepciones y documentacion asistida por IA.

Modelo de datos de Supply Chain y gobierno de KPlIs:
servicio, costo, cash y resiliencia.

Power Query: calidad, limpieza e integracion de datos.
DAX/medidas: OTIF, fill rate/service level, lead time,
inventory turns/days y working capital.

Forecast accuracy/bias, supplier performance, cost-to-
serve y métricas de S&OP/IBP.

Dashboard ejecutivo y visual storytelling para reviews de
Supply Chain.

Control Tower: alertas, excepciones, riesgos, escenarios y
métricas de sostenibilidad.

|A para insights, narrativa ejecutiva,
anomalias/forecasting conceptual y recomendaciones
con validacion.
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EXPOSITORES .

Mg. Carlos Noé Herrera

MBA de CENTRUM Catdlica. Ingeniero Industrial de la Universidad
Ricardo Palma. Diplomado en Administracion Gerencial de ESAN.
Postgrado en Gerencia de Logistica y Supply Chain Management de
CENTRUM Catdlica. Ha sido KEY USER de SAP para Mercedes Benz (Peru
y Chile), KEY USER de Stockdown para Mercedes Benz (Perud)y Komatsu
Mitsui Maquinarias — Division Cummins (Peru). Ejecutivo con mas de 20
anos de experiencia directiva en el area Logistica, Produccion,
Operaciones, Marketing y Ventas, en empresas transnacionales vy
nacionales como Helicépteros del Sur, Komatsu Mitsui Maquinarias,
Divemotor, Grupo Gloria, Texpop, Skyline Peru, Wellco Peruana, entre
otras. Ex-miembro del Comité Consultivo de |la Escuela Profesional de
Ingenieria Industrial de la Universidad Ricardo Palma. Experiencia en
docencia de Postgrado en las especialidades de Logistica, Produccion,
Supply Chain Management, Marketing y Ventas, Negocios Yy
Management en ESAN, Universidad Ricardo Palma, SENATI, Universidad
Nacional de Ingenieria y Universidad Nacional Agraria La Molina.
Actualmente es CEO de Business Parthner Company y Consultor de
Empresas.

-
8 Ing. Marco Plasencia
L Ingeniero Industrial de la Universidad de Lima. Amplia experiencia como
: Consultor SAP en los mdédulos SAP PS, PP, MM, FI, CO, FM, BCS y BPC en

los rubros de Mineria, Agroindustria, Pesquera, Metalmecanica, Avicola
: en empresas como Cementos Pacasmayo, San Fernando, El Pedregal,
Ll Omnia Solution, Minsur, Buenaventura, Austral Group, Pesquera
z Diamante y Volcan Compania Minera. Docente de Postgrado en la
0 Universidad Nacional Agraria La Molina.
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Mg. Héctor Najarro

Maestria en Industria 4.0 en Universidad Internacional de La Rioja -
Espana. Ingeniero Informatico de la Universidad Nacional de San
Cristobal de Huamanga. Cuenta con Certificaciones Microsoft: Data
Analyst Associate (Power Bl), Azure, y MCSE. Certificaciones IBM: IBM
Certified Associate - Endpoint Manager V9.0, Architectural Thinking,
Cognitive Practitioner, Electronics Industry Foundations, Enterprise
Design Thinking, IBM Mentor, Team Solutions Design, entre otros. Con 18
anos de experiencia desarrollando y liderando proyectos de tecnologia y
transformacioén digital en empresas como IBM Perud, Telefénica,
Interbank, BCP, entre otras nacionales e internacionales. Actualmente es
Technical Leader de Proyectos de Transformacion en KYNDRYL.
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METODOLOGIA

Los temas y conceptos seran desarrollados en un lenguaje claro y
simple. Las sesiones tendran una gran orientacién a los aspectos
practicos y propiciaran la activa participacion de los asistentes. Para
ello cada expositor debe integrar adecuadamente los siguientes
aspectos metodoldgicos:

o Presentacion, desarrollo conceptual y técnico de cada sesion.

o Orientacion aplicativa y practica de los temas y herramientas
presentadas a través de: experiencias laborales, presentacion de
ejemplos reales y desarrollo de casos y ejercicios.

e Motivacion apropiada a los asistentes buscando su participacion
activa mediante: intervenciones en clase, analisis de los temas,
intercambio de experiencias, desarrollo de casos y ejercicios
grupales e individuales.

o Asesoria en el desarrollo de los trabajos aplicativos individuales de
los participantes.
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DIRIGIDO A

« Demand/Supply Planners,
S&OP/IBP Analysts, Supply
Chain Analysts/Managers,
procurement, inventory,
operations y consultoria.

e Profesionalesy técnicos
involucrados en la Cadena de
Suministro. Otros profesionales
gue deseen adquirir los
conocimientos, técnicasy
herramientas en la gestion de
la Cadena de Suministro.

REQUISITOS

Profesionales con estudios
técnicos o universitarios
concluidos o por concluiry
personas con experiencia laboral.

EVALUACION

Nota minima aprobatoria de 12
Participacion activa en clase
Presentacion de trabajos - talleres
Presentacion y sustentacion de un
trabajo aplicativo

PLATAFORMA VIRTUAL

Clases 100% en vivo por Zoom

Asesoramiento del docente en

grupos de trabajo

e Acceso a la plataforma virtual

o Acceso a las clases grabadas

o Soporte técnico en el usoy acceso
de la plataforma

o Foros de consultas con el docente

« Maximo 25 participantes

BUSINESS
SCHOOL
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CERTIFICACION. -

Los participantes que cumplan con la nota minima aprobatoria
de 12 en cada mdédulo obtendran 8 certificaciones:

CERTIFICACION OFICIAL
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PROGRAMA DE ALTA ESPECIALIZACION EN SUPPLY CHAIN
MANAGEMENT 5.0 a nombre de la Facultad de Economia y
Planificacion de la Universidad Nacional Agraria La Molina en
convenio con BPC Business School, también recibird 6 certificados,
uno por cada modulo que comprende la especializacion firmados por
el Decano y el Vicerrector Académico con cédigo de validacion QR

CERTIFICACION INTERNACIONAL

£,CEL

Center of Education
and Leadership

HIGH SPECIALIZATION PROGRAM IN SUPPLY CHAIN
MANAGEMENT 5.0 by CEL endorsed by Florida Global
University of USA in agreement with BPC Business School
firmado por el Rector con cédigo de validacién QR

A BUSINESS
SCHOOL
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DESCRIPCION AL CONTADO EN 3 CUOTAS
Precio regular s/ 3,000 S/ 1,060
Precio con descuento
S/ 2,700 S/ 954
(10% por pronto pago) / /
Precio para grupode2a
mas personas (*) S/ 2,400 S/ 848

(20% de descuento)

Promocion especial por
tiempo limitado S/ 2,250 S/ 795
(25% de descuento)

(*) Precio por persona.

Todos los precios incluyen certificacion de la Universidad Nacional

(—)' Agraria La Molina - Facultad de Economia y Planificacion.
@)
I P
(@) DESCRIPCION AL CONTADO
(2]
3 Precio por derecho de certificacion
L internacional CEL endorsed by Florida Global S/ 300
< University of USA
1)
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FORMAS DEPAGO - - -

PAGO POR PARTICIPACION EN EL PROGRAMA | INCLUYE
CERTIFICADO UNALM - FEP

Opcidén 1. Los pagos se realizan via depdsito o transferencia a la
cuenta corriente de la Fundacién para el Desarrollo Agrario | RUC
20101259014

« Banco de Crédito del Perd N° 191-0031059-0-26, para
Transferencia desde otros bancos utilizar el CCl N° 002-191-
000031059026-50.

« Banco Continental BBVA N° 0011-0661-0100058124, para
transferencia desde otros bancos utilizar el CCl N° OT11-661-
000100058124-67

« Banco Scotiabank N° 000-2430142, para Transferencia desde
otros bancos utilizar el CCI N° 009-089-000002430142-46.

Opcidn 2: Con cualquier tarjeta de crédito y/o débito mediante Link
de Pago, previa coordinacion al teléfono: 971110666

PAGO POR DERECHO DE CERTIFICACION INTERNACIONAL

Opcidén 1. Los pagos se realizan via depdsito o transferencia a la
cuenta corriente de Business Partner Company S.A.C. | RUC
20556834840:

« Banco de Crédito del Pera N° 194-2173721-0-76, para Transferencia
desde otros bancos utilizar el CCl N° 002-194-002173721076-91.

Opcidn 2: Con cualquier tarjeta de crédito y/o débito mediante Link
de Pago, previa coordinacion al teléfono: 971110666

BUSINESS
SCHOOL



INFORMES E
INSCRIPGIONES

Cel.y WhatsApp: 947660508 | 956786717

e-mail: info@bpc.com.pe

WWW.BPC.COM.PE

BUSINESS
SCHOOL

° ° ® ® ° ° e (1) BPC Business School se reserva el derecho de reprogramar la fecha de
inicio al no completar la cantidad minima de participantes y/o por
contingencias inesperadas.

° b hd i . ® ° (2) BPC Business School se reserva el derecho de cambiar algun docente
por contingencias inesperadas.

(3) Para obtener cualquiera de las certificaciones, el participante debe

° b L L L i ° haber aprobado todos los mdédulos del Programa de Alta Especializacién
obligatoriamente.
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